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Tradition %{E@ahr‘en Zukunft g’e}mlten 3
Erfole im Weinbau begmm mit der richtigen Einstellung.“
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Die Weinbranche steht vor gewaltigen Herausforderungen:

e Steigende Kosten

e Preisdruck und harter Wettbewerb

e VVeranderungen im Kundenverhalten

e Digitalisierung und neue Technologien
e Mitarbeiter finden

Die Frage ist: Wie konnen Sie diese Herausforderungen in Chancen verwandelné



Francois-Michel Albrecht -
dein Winzermentor!

e Uber 25 Jahre Erfahrung in der Weinbranche
mit Uber 7000 Winzerkontakte auf
internationalem Niveau

e Zwei erfolgreiche Unternehmen gegriindet

ziel: ‘Tradition bewahren, Zukunft gestalten






Was macht ein erfolgreiches Weingul aus?

Kunden kaufen keine Flaschen, sie kaufen Geschichten, Erlebnisse und

Emotionen.

Erfolgsfaktoren:

e Eine klare Vision /'\V‘S‘ON
e Authentische Werte — @ —
e Eine starke Marke / \|/ \
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~RKunden kaufen keine Produkle, sondern Emolionen. “

Erzahlen Sie Ihre Geschichte:
e Herkunft und Tradition
e | eidenschaft und Personlichkeit

Ein Beispiel: ,Kunden kaufen nicht den Riesling, sie kaufen den Geschmack eines
sonnigen Tages in lhrem Weinberg.®



Jhr seid Riinstler und Handwerker —
doch seid ihr auch Unternehmeré*

Erfolg entsteht durch:
e Klare strategische Planung
e Effiziente Prozesse
e Digitalisierung als Chance
e Das personliche Umfeld




1.1 Privale Winzermenloring — Ihre
personliche Unlerstiilzung

e Individuelle Begleitung:
Betriebsfuhrung, Digitalisierung, Vertrieb,
Marketing

e Praxisnah und erprobt:
Schritt fur Schritt zu klaren Ergebnissen

e Kontinuierliche Zusammenarbeit:
Durchschnittlich 9 Monate fur nachhaltigen
Erfolg




Herausforderungen:
e Emotionale Bindungen
e Konflikte in der Familie
e Angst vor Identitatsverlust

Chancen:
 Fruhzeitig Gesprache fuhren
e Tradition bewahren
e Zukunft sichern

SHarmonie verbindet - Werte und Innovation. “



7-Punkte-Erfolgsprogramm

Faktensammlung  Selbst-Programmierung Aktlion/Umsetzung
® ®

._\. .J \® 7 \® ?/ \. ®

o o
Entscheidung Zielsetzung Konzept/Plan Kontrolle




Die Sprache der Kunden sprechen und

verstehen
Kundenbedurfnisse analysieren: Nutzen Sie die richtigen Kanale:
e Wer gehort zu lhrer Zielgruppe? e Social Media
e Was bewegt Ihre Zielgruppe? e Influencer-Marketing
e Wie kommunizieren Sie authentisch? * Newsletter o
e Wie bertuhren Sie lhre Kunden emotional? e Weinproben

Weinmessen E o

Follower
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VIP-Durchbruchsitage

Zwei Tage vor Ort, die alles verandern:
e Analyse lhrer IST-Situation
e Entwicklung klarer MalRhahmen
e Einzigartige Positionierung und Markenbildung
e Montag wissen alle, was zu tun ist

“Erfolg beginnt mit dem ersten Schritt!”
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nalisierung:

e Neue Markte: Alkoholreduzierte- und freie Weine und Sekte
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Wie lange wollen Sie noch mit angezogener Handbremse fahren?

Angebote:
e Super-Messe-Power-Programm - Online Workshop
e 1:1 Private Winzermentoring
e VIP-Durchbruchstage
e Winzerge(h)sprach




Begleitung von Premium-Weingiilern wie:

FRITZ %*
WALTER 0
SCHATZLE
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Tragen Sie sich ein fiir den Newsletter!

Abonnéiert Iech op den Newsletter!

FRANGOIS-MICHEL ALBRECHT
DEIN WINZERMENTOR

EXPONENTIELLES WACHSTUM

WINZERMENTOR
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